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EL control de la facturacién eléctrica en una corporacion con varios centros de =
consumo es un reto que, sin el conocimiento y los medios adecuados, puede hacer .
perder una gran cantidad de recursos a tu empresa, en forma de tiempo y dinero.

Y el hecho es que existe un grave problema en casi todas las corporaciones.

El analisis econdmico y técnico de las facturas de energia no se realiza de una forma totalmente eficiente, lo que conlleva grandes pérdidas de tiempo y
recursos. En definitiva a pagar mas de la cuenta en la factura de energia.

La facturacion eléctrica reviste gran complejidad. Normalmente se revisa en departamentos técnicos que suelen estar sobrecargados de trabajo (eficiencia,
obras, puestas en marcha, etc...), ademas de, en muchas ocasiones, no contar con los medios de analisis adecuados.

Controlar y optimizar cientos o miles de facturas al ano requiere un potente software y un conocimiento muy especializado sobre los procesos de
comercializadoras y distribuidoras.

Ademas el analisis técnico del mercado eléctrico es fundamental a la hora de elaborar estrategias de compra de energia.

Por ultimo, las altas y bajas (Gestion de ATR) son procesos muy complejos, que dependen de normas de las diferentes distribuidoras y pueden ser una
fuente de problemas incesante.
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En Reduce, somos conscientes del problema que supone gestionar multi-suministros y por eso llevamos 10 afios desarrollando
un completo Sistema de Gestion de Suministros (SGS) , especialmente disefiado para tu empresa.

Ahora vamos a descubrir las partes del proceso.

La primera premisa necesaria para el control de los suministros es contar con los datos de EQ U I P 0 S D E M E D I DA

facturacién de la distribuidora. N
L 1)

La captacion de datos de contadores es un proceso heterogéneo y complejo, que depende Sk Contadory Médem (itrén)
de multiples variables como el tipo de contador, la distribuidora, la entrega de datos, etc.. Homologados y con certificados.

En funcidn de la tipologia hay que optar por una tecnologia u otra. _ AT, w— ' 2 '

Tarjeta SIM M2M GSM/GPRS

En todo caso es indispensable acceder a los datos de los contadores tipo 1, 2 y 3 y muy (Movistar, Vodafone UL

recomendable a los tipo 4.

El acceso y la transmision de los datos debe hacerse de una forma constante y segura.

Nuestro sistema SGS requiere una serie de pasos previos antes de operar. Los pasos para la configuracion del SGS son:

1- Carga de datos y configuracion de empresas, centros de consumo y suministros .

2- Carga y depuracion de archivos historicos (por lo menos un afio) de facturacion y lotes.

3.- Carga y configuracion de contratos actuales (precios, variables de indexado, condiciones especiales, etc...).
4.- Configuracion de sistemas de adquisicion automatica de datos.

5.- Alta y configuracion del CRM compartido.


https://planreduce.com/index.php/controla-tu-contador-electrico/
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Plan Reduce - el proceso

02..Analisis y determinacion.del optimo de la potencia contratada

Una de las variables que mas importancia tiene sobre el ahorro en la factura eléctrica es
la contratacion de la potencia de forma éptima.

La optimizacion de potencia no es un proceso estatico, sino que hay que revisarlo cada
vez que cambian las condiciones del suministro y por lo menos una vez al aiio.

En tarifas con contadores tipo 4 y 5, el proceso es relativamente sencillo pero en los tipo
1,2 y 3 se complica bastante.

En contadores tipo 1,2 y 3 es necesario el analisis de 35.040 registros teniendo en cuenta 6
periodos de potencia y varias reglas y restricciones, lo que hace un problema matematico
complejo y poco intuitivo.

Por ultimo hay que tener en cuenta todos los parametros técnico/administrativo que definen
el punto de suministro como derechos de extension, boletin, tension, etc...

Una vez implantado el SGS podemos controlar la potencia éptima de cada suministro y
adecuar el contrato a la curva de consumo real.

Y lo mas importante, lo podemos hacer en un corto espacio de tiempo, pudiendo
reaccionar a situaciones extraordinarias como el ajuste extraordinario permitido por el
COVID en 2020. o los 2 cambios de potencia anuales que permiten la entrada en vigor de
los nuevos ATR en junio de 2021

Resumen del estudio
Fecha del Estudio; Desde 01-05-2020 hasta 30-04-2021

FECHAS DEL ESTUDIO ICOSTES SIN OPTIMIZAR COSTES ORTIMIZADA AHORRC
FPeriodo Dias Cosle Hase LE Torar Cosie Hase LE TorAL Sin LE. Con LE Porcenizfa
Da 01-05-2020 a 01-06-2020 3 1.162,22€ 50,95€ 1.253,17€ T11.33€ 36,37€ 747 T0€ -480,89€ -505 46€ -40,34%
De 01:06-2020 a 01-07-2020 ] #5530 43,736 850,026 559.39€ 30,13 G19.52€ =265,91€ 279.51€ =31,08%
De 01-07-2020 a 01-0B-2020 n 1.024 SBE 52,38 1.07& 34€ 655 ,44E 3351€ 688,956 -389,12€ -387.99€ -36,03%
Da 01-08-2020 a 01-09-2020 3 1.175 G6€ 60, 11€ 1.235,7T€ TO5B1€ 36,068 74190€ -459,85€ -493 B7€ -39.96%
Da 01:0%:2020 a 01-10-2020 30 1.388,12€ T0,97€ 1.459,0%€ 575.34€ 44,756 G20.0%€ 512,78€ -539,00€ -36.94%
De 01-10-2020 a 01-11-2020 n 1.150,83€ 58,54€ 1.209,67€ FOB57E 36,234 744 80€ -442 26€ -464 BTE -38,43%
De 01-11-2020 a 01-12-2020 i B3T 2EE 42 81E BED,05E G09,27E 31,15 640, 42€ -228 01€ -239 6TE -27.23%
Da 01.12-2020 a 01-01-2021 k]| E30.00€ 42,846 BT2,44€ 608.87€ 3113 640,00€ -221,13€ -232.44€ -26.64%
De 01-01-2021 a 01-02-2021 k3| 134176 G7.70€ 1.391,87€ 79319€ 40,556 833,746 -530,98€ -558.13€ -40,10%
Da 01-02-2021 2 01-03-2021 2B T91, 10 40,45 831,55 550,52€ 2815 LTBETE -240 58€ -252 BEE -30.41%
Da 01-03-2021 a 01-04-2021 30 696, 96E 35,83€ T32,55€ 596,20€ 30,48€ 626, 68E -100.76€ -105.91€ -14,46%
Da 01-04-2021 a 01-05-2021 30 T09.02€ 36,25€ T45,2T€ 891.01€ 30,22€ 621,236 -118.01€ =124.04€ -16,64%
I TOTALES 364 11.975, 226 612 26E 12,557 45€ 7.994 94€ 405.76€ 8.403,70€ -3.980,28€ -4.183,T8€ -3324%
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CASO REAL. CADENA DE 60 TIENDAS RETAIL

OPTIMIZACION INICIAL 2016: AHORRO: 54.000 €/ANO

OPTIMIZACION €OVID AHORRO EN 3 MESES, 2020: AHORRO: 12.600 €/3MESES
OPTIMIZACION ATR JUN 2021 3.0 A - 3.0 TD: AHORRO: 2.2.500 ¢/ANO
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Contar con software e informacion de los mercados OMIE y OMIP es fundamental para
realizar compras técnicas de energia ya que, de otra manera, compraremos a ciegas.

Nuestro sistema de analisis de mercados alberga datos histéricos OMIE/OMIP desde
enero del 2010, cuando se produjo la liberalizacion del mercado eléctrico.

Ademas combinamos series de medias historicas con las previsiones de futuros, de esta
manera se pueden cerrar posiciones con antelacion tomando decisiones meditadas,
I6gicas y seguras.

Estas estrategias de compra de energia pueden suponer diferenciales de precio del
50%-60%.

El servicio de andlisis de mercados se complementa con:

- Informes periddicos de variables fundamentales del mercado (Precios de CO2, Brent,
Gas., nivel de agua en embalses, evolucion de parque renovables, etc...)

- Comparativo técnico de ofertas de comercializadoras.
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Fecha: 16/05/2021

OMIP ws
Histdrico
OMIE

OMIP ws
OMIE
afio
Antenor

OMIP vs
Histérico
OMIP

OMIP ws
Baselins

Uitima Cotizacién OMIP
[E/MWh] i)

Dashboard de Mercados

Ulima Cotizacidn OMIP [E/MWh]

Cotizacidn CMIP [EMWH]

I‘

Cofizacidn OMIP [EMWHh]

Porcentaje abierto [4] L0

Porcentage abierio [#)

100%

Porcentage abierto [+

Porcentage abierto [#) 100

VAR (95%, 3 dias) [EMWh]

VAR (95%, 3 dias) [EMWH]

VAR (5%, 3 dias) [EMWH]

81,50
100%
+2,35

VAR (35%, 3 dias) [EMwWH] +2,60
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Parcentag 4]

Ahoma
[Emaan]

Porcentaje [%]

Ahorro [€]

A MO COTIZA

Y MO COTIZA

No hay presupuesto

Mo hay presupuesto

OMIP ws
OMIE
afio
Brbenor

OMIP ws

OMIP ws

Baseline

Cotizacidn OMIF [EMwWh] 70,58 Cotizacidn OMIF [EMWh] 61,80 Cotizacidn OMIF [EMWhH] 68,25 Q3 2022 67,00
Porcentaje abierto [%)] 100 Porcentage abierto [¥h) 100% Porcentage abierto [H) 100% Porcentage abierto [%)] Bl
VAR [95%, 3 dias) [EMWh] +2,40 VAR (95%, 3 dias) [£Mawh] +3,37 VAR (95%, 3 dias) [£mawh) 2,27 VAR (95%, 3 dias) [EMWh] +3,22

Mo hay presupuests

No hay presupuesto

NO hay presupuesto

Mo hay presupuesto
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Una vez cerrado el contrato de suministro de energia es necesario hacer un e — =

seguimiento de todas las facturas generadas. 8 e
» Suministros - BE165E92282 x= :—m:?s:.ctn;_?:f:m . fm]:.:.m.._m; Compariia Dis¥ibuidora

Se trata de comprobar que en cada factura se respetan las condiciones .. .. [ —— e ST

iniciales de contratacion. Esto es especialmente complicado en los periodos en el | S—— T s

los que se opta por un precio indexado. s D o s ==
o—— | DT e =

Para ello configuramos todas las variables del contrato en el SGS (Fecha s e —

inicio, fecha fin, precios, componentes y formula del indexado, etc...). Cada e o ot

nuevo contrato es validado y configurado en el SGS, quedando trazabilidad del gy T — —

mismo. BT 2R CE g E R R
B1A-FE2007000052 tmx P_ i.—- 320 5 1.“3 35:= E :h: :; : E f ::

Los contratos indexados se configuran teniendo en cuenta todas sus ourmmn s rowes o .

@ 1A FE20O500031 24 15705/ 2 0z0)

variables y con la curva de carga extraida del contador hacemos un seguimiento
exhaustivo del mismo.

- o Mensualmente recogemos cada una de las facturas desde la web de la
: : » : : : e : . : comercializadora y la comparamos con la factura virtual generada con

Coeficientes de ponderacién

e e " . = : . los datos del contador de compaiia y el contrato configurado en el SGS.
L e e L o De esta manera conseguimos:
T L L c z T L - Analizar y validar todas las facturas de la empresa.
e - Localizar errores y problemas de facturacion.
st i — E— ——— - Tener trazabilidad de las propias facturas asignadas al CUPS (pdf)

e " - Ahorro de tiempo dedicado a la revision.
- Ahorro de dinero al localizar errores de facturacion.
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La tarea que mas tiempo ocupa en la gestion de multi-suministros es la gestion de ATR
(Acceso de terceros a redes).

Cada alta nueva de una tienda de la cadena suele conllevar una serie de actuaciones y

pasos a realizar con cada una de las diferentes distribuidoras y comercializadoras.
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Nuestro servicio de gestion de ATR, integra todo el conocimiento necesario sobre legislacion, plazos y responsabilidades, con un potente CRM gestionado por

personal entrenado en los protocolos de cada una de las distribuidoras.

El servicio de gestion de ATR ahorra gran cantidad de tiempo y sobre todo minimiza posibles problemas de retrasos en aperturas o cierres de tiendas.

> OTEA

El servicio SGS se integra mediante API con la plataforma de gestion energética OTEA de
ECOMT.

OTEA es la plataforma IoT que usan las mas grandes cadenas de retail, con mas de
4000 puntos de suministro gestionados en todo el mundo.

Su experiencia y profesionalidad pueden llevar a tu empresa al maximo nivel de control
y eficiencia, reduciendo la huella de CO2 de tu organizacion.

Para mas informacion visita www.oteal0.com

Sobre ECOMT

Ofrecemnos soluciones smart de eficiencia energética, telegestion y
descarbonizacion para todo tipo de empresas. Trabajamos codo a codo
con nuestros clientes para disefiar proyectos loT end-to-end que se
adaptan a sus necesidades y aumentan su competitividad.

Nuestro modelo se basa en alianzas con marcas lideres como la tuya.
Combinamos nuestras capacidades con las de nuestros partnersy

clientes para ofrecer soluciones adecuadas a las personas adecuadas. Por

esg, nuestra tecnologia esta en marcha en més de 51 paises

Desarrollamos para ti un producto llave en mano y si lo necesitas, tu
propio software a medida. También puedes utilizar y personalizar OTEA,
nuestro Saas loT, un sistema de controly gestion centralizado para
optimizar recursos, realizar mantenimiento en remotoy mejorar
procesos.

Muestra sede esta en A Corufia y contamos con sucursales en Barcelona,

Madrid, China, México y EE.UU.

Grandes clientes en Galicia

SOLUCIONES SMART INDUSTRY

Soluciones smart

h H

EDIFICIOS CIUDADES RETAIL HOSHTALES HOTELES

e - -
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INDUSTRLA AGUA MEDIQAMBIENTE SALUD SUPERMERCADOS
.
05 ok =
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CULTVOS GRAMIAS TRANSPORTE EMERGIA OTROS SECTORES

5 OTEA | ECOMT:


http://www.otea10.com/
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CAPTACION DE DATOS CAPTACION DE DATOS ANALISIS DE MERCADOS
CONTADOR COMERCIALIZADORA

IBERDROLA

Q Validacion de facturas C§3 Mejores precios =0 Orden, trazabilidad y
_ o = control
_ Opslmlz.amon de 44+ AROITo — Sectién de ATR
potencia +++ Control SSHOn A ‘0‘ OTEA

e

Técnico especialista
Q
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https://www.linkedin.com/in/brunorodriguezf/
http://www.planreduce.com/
https://www.linkedin.com/in/manuel-castro-est%C3%A9vez-90573159/
https://www.linkedin.com/in/benitootero/

